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La Nautique
23 quai de Rive Neuve - Pavillon Flottant
13007 Marseille
Quai en face de I'hotel de Ville
Parking : Vieux Port, Estienne d'Orves

Inscription en ligne :
www.provenceangels.com
Par mail :
angelscafe@provenceangels.com

Inscription gratuite et obligatoire limitée a 160 personnes.

Provence Business Angels
Tél: 04 91 11 88 97 - www.provenceangels.com
Contact : Carole Florisoone

. c. florisoone@provenceangels.com

accélérateur
de financement

Zeme edition!

Porteurs de proje’r,

entrepreneurs... .
ouvrir son capital

pour financer le décollage
de son entreprise tout en
en conservant le controle

Www.provenceongels.com



Depuis leur lancement en 2009,

le fonctionnement des
Business Angels

favoriser les rencontres

4 bonnes raisons
conférence/débat

speed meetings

d’échanger
sur votre projet,

occasion d’'élargir
voire reseau

Porteurs de projet, entrepreneurs ...

« ouvrir son capital pour financer le décollage

Programme

de son entreprise tout en en conservant le contrdle »

17h30 : Accueil des participants
(inscription obligatoire)
18hoo : Conférence / Débat Angels Café

Introduction
par Patrick Siri, Président de Provence Business Angels

«L’absence de fonds propres,

un probléme structurel des PME ...»
Emmanuel Barthélémy, Président Directeur Général
de la Société Marseillaise de Crédit

Les raisons qui poussent a ouvrir son
capital pour augmenter ses fonds propres
* Lerespect des équilibres financiers fondamentaux
* Lesfonds propres et la notion de quasi fonds-propres
« Les arbitrages en matiére de fonds propres, le piége de
la dilution
« Les différentes phases d'un projet et leurs financements
¢ Lesfinancements OSEO, un effet levier pour les
capitaux propres
Robert Aquaviva, Associé, Directeur Provence KPMG
Pierre Joubert, Directeur Adjoint OSEO

Les modalités d’investissement des
Business Angels dans lLes PME...
* Les différentes formes de souscription au capital par les
Business Angels
Pascale Perini, Directeur du département droit des sociétés
du Cabinet Fidal

La relation entrepreneur/investisseur,
un pas vers L’'excellence...

Elisabeth Bertelli, Directeur Exécutif Responsable du Pdle
Capital risque Régional, Viveris Management

Guy Gensollen, Vice-Président de Provence Business Angels

La dette, un Levier ! Oui, mais a
quelles conditions

* L'accompagnement du porteur du projet

¢ Les limites d’intervention de la banque

e Le suivi au quotidien de I'entreprise

Marc Hochmuth, Directeur des Financements Structurés,
Société Marseillaise de Crédit

La vision d’une structure
d’accompagnement sur Les besoins de
fonds propres des entrepreneurs

Gérard Leseur, Président du Réseau Entreprendre PACA

Lancement d’une Société d’Investissement
de Business Angels (SIBA) & vocation
régionale

¢ Lerdle et la valeur ajoutée pour les entrepreneurs
Patrick Siri, Président de Provence Business Angels

Questions / Réponses

19h30 ClLoture du débat

Networking autour d’un buffet

19h45 : Démarrage des speed meetings
pour Les entrepreneurs sélectionnés
devant un comité composé d'investisseurs et de nos
partenaires.

Débat animé par
Frédéric Dubessy,
journaliste économique

27 avril 2010



